Die "gemeinsame Erklarung zum Selbstverstandnis des Versicherungsmaklers im Jahr 2008"
haben wir mit groRer Aufmerksamkeit gelesen und mit Interesse zur Kenntnis genommen.

Die Baden-Badener Versicherung AG arbeitet ausschlie3lich mit freien Vermittlern
zusammen. Schon immer behandeln wir unsere Vertriebspartner so, wie es sich gegenuber
dem Stand der Makler gehort: gesetzeskonform, innovativ

und "einfach fair"!

Die in der "Gemeinsamen Erklarung" aufgezeigten "Gangbaren Wege" sind in unserem
Hause seit jeher machbar. Seit Uber einem Jahrzehnt kbnnen unsere Vertriebspartner ihre
Courtage selbst bestimmen. Was ist fairer, als den Vertriebspartner selbst unter Beachtung
seiner Kundenbeziehung und unter Beriicksichtigung seines Beratungsaufwands sein
Beratungshonorar selbst bestimmen zu lassen.

Selbstverstandlich beinhaltet unsere Maklervereinbarung auch die Mdglichkeit einen
reinen Nettotarif anzuwenden, und sich die Aufwendungen als Honorar direkt vom
Mandanten bezahlen zu lassen.

Sie fordern eine Angebotswelt, die es den Maklern erméglicht, je nach Vereinbarung mit
ihren Mandanten, die Courtage stufenlos zu regeln. Unser Haus bietet diese Mdglichkeit.

Fir Informationen und Ruckfragen stehe ich gerne zur Verfligung.

Unsere Tarifsoftware mit allen Mdglichkeiten des Nettotarifes lasse ich interessierten
Maklern auf Anforderungen gerne zukommen.

Mit freundlichen Griif3en aus St. Ingbert
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